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Gianni Tamburi,

Il Cuccia 4.0

di Andrea Giacobino

GIANNI TAMBURI

nrico Cuccia, il piu
grande  banchiere
d’affari mai esistito in
ltalia e probabilmen-
te uno dei pitt impor-
tanti del secolo scor-
so, & scomparso nel
Duemila. Un anno
prima, a Milano,
a due passi dalla sede di quella Mediobanca fondata
dal banchiere siciliano dagli occhi di ghiaccio, nasceva
Tamburi Investment Partners (Tip), merchant bank che
porta le stimmate di Giovanni (“Gianni”) Tamburi.

Romano, classe 1954, Tamburi fa le sue prime espe-

ECCO COME

IL BANCHIERE

HA CONVINTO
NUMEROSE FAMIGLIE
FACOLTOSE

A INVESTIRE

NEL MADE IN ITALY.
CREANDO IL SUCCESSO
DI'TIP E DI TANTE
IMPRESE TRICOLORI

rienze in un “salotto” meneghino dell’alta finanza legato a
Carlo De Benedetti, quella Euromobiliare orchestrata da
un banchiere d’affari capace come Guido Roberto Vitale,
ancora oggi attivissimo.

Tamburi € uno dei “ragazzi” pill promettenti di Euromobi-
liare che ha sfornato una lista di personaggi di indubbio
calibro, ma ¢ il primo ad aver capito che il regno di Medio-
banca puo essere insidiato. O, meglio si puo fare concor-
renza alla creatura di Cuccia concentrando il business e gli
investimenti sulle eccellenze del Made in Italy mentre ['isti-
tuto di Via Filodrammatici ha costruito le sue fortune com-
prando partecipazioni nei grandi gruppi, da Agnelli a Pirell,
da Pesenti a Rcs e alle Assicurazioni Generali. E i grandi
capitalisti di quel tempo erano anche azionisti di Medio-
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banca, che perd viveva grazie al denaro
che raccoglieva attraverso la rete degli
sportelli delle banche pubbliche dell’lri,
che erano socie ma contavano poco.

Tamburi pud tenere a battesimo Tip,
poi quotata, grazie alle relazioni che
si & costruito in Euromobiliare e indivi-
dua un gruppo di partenza di famiglie
facoltose che credono nel suo progetto.
Sono dinastie pesanti economicamen-
te, ma meno sotto le luci delle ribalta,
quasi tutte escluse dal “salotto buono”
di Mediobanca per mancanza di “pedi-

gree” adeguato. Nomi come i D'Amico
della D’Amico Shipping, i Lavazza, gli
Angelini (proprietari di un grande grup-
po farmaceutico, ma anche di marchi
come “Pampers” e “Kleenex”), i Lunelli
(spumante Ferrari), i Ferrero (non i re
dei dolci, ma i siderurgici piemonte-
si), Isabella Seragnoli (la pid impor-
tante imprenditrice bolognese, a capo
del Gruppo Coesia) fino a Enzo Ricci,
I'ex proprietario delle Tre Marie e oggi
re dellimmobiliare nel fashion district
di Milano, oltre a un manager capace

ANCHE PERIL 2018
ATTESI BUONI
RISULTATI. IN LINEA
CONIL PRIMO
TRIMESTRE

Anche il 2018 e cominciato
in gran spolvero per Tip —
Tamburi Investment Partners
spa. | primi tre mesi dell’an-
no si sono chiusi con un utile
netto di 27,3 milioni di euro
rispetto ai 18,5 milioni dello
stesso periodo del 2017, su
basi contabili omogene. In
miglioramento anche la po-
sizione finanziaria netta con-
solidata del gruppo — tenuto
conto pure del prestito obbli-
gazionario Tip 2014/2020 —
negativa per circa 89 milioni
rispetto ai circa 116 milioni al
31 dicembre 2017. Risultati
che sono rispecchiati dall’an-
damento in Borsa. Nel quin-
quennio scorso —dati aggior-
nati all’t1 maggio 2018 - il
titolo ha messo a segno un
eccellente +287,5%; il total
return per i soci nei cinque
anni & stato del 322,1% con
una media annua del 64,4%.
Nel corso del trimestre e
proseguita sia |'attivita di
parziali
particolare relativi a Moncler

disinvestimenti, in

e Fea, sia I'attivita di investi-
mento, in particolare relativa
a Prysmian. | gia comunicati
risultati del primo trimestre
delle principali partecipate
confermano — secondo Tip
— i bueni risultati attesi per
'esercizio in corso. Tanto piu

perché anche le altre parte-
cipazioni dirette e indirette
stanno procedendo positiva-
mente.
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come Valerio Battista che ora guida Prysmian. A oggi
sono 150 le famiglie che investono con Tamburi e il suo
nocciolo originario di manager come Alessandra Giritti e
Claudio Berretti.

“Molti investimenti li cogliamo al volo. Se si guarda alla
rotazione di portafoglio delle holding di Piazza Affari,
noi siamo quelli piu dinamici. Investiamo e vendiamo
continuamente”. Il credo di Tamburi & tutto qui: usare
il denaro dei suoi soci non solo e non tanto per farglie-
lo ritornare in tasca sotto forma di rendimento (cosa
doverosa per un banchiere d’affari quotato), ma anche
utilizzarlo per puntare su aziende italiane medio-grandi
che possano crescere nonostante la preoccupante ra-
refazione del credito da parte delle banche tradizionali.
In questi 18 anni Tip ha investito quasi due miliardi di
euro in oltre 600 imprese nazionali e il titolo in Borsa &
migliorato del 30%, offrendo una rivalutazione del capi-
tale piu i dividendi pari al 70%.

L’elenco degli investimenti “azzeccati” & lungo: da Amplifon
ad Azimut, da Alpitour a Digital Magics, dai Guzzini a Fur-
la, da Interpump a Moncler e Prysmian fino alla Eataly di
Oscar Farinetti che andra in quotazione il prossimo anno.
“L’ltalia — spiega Tamburi — & piena di imprenditori bravi e

NATO A ROMA,
MILANESE

DI FORMAZIONE,
SIE'FATTO

LE OSSA

A EUROMOBILIARE,
BANCA D'AFFARI
ORCHESTRATA
DA GUIDO
ROBERTO VITALE,
ANCORA OGGI
ATTIVISSIMO

ogni settimana ne scopro di nuovi che hanno storie mera-
vigliose da raccontare”.

Non & un caso che molti imprenditori italiani di eccellen-
za si affidino al banchiere romano e tengano fuori dalla
porta i grandi fondi americani di private equity che hanno
logiche di breve periodo e mirano solo al ritorno sull’in-
vestimento. Mentre Tip affianca I'azionista e supporta il
management in modo continuativo, non solo con I'appor-
to finanziario.

“lo — specifica Tamburi — faccio parte di quelli che pen-
sano che la dimensione non sia tutto, che se sei bravo
puoi essere anche Marinella. Ma |la dimensione ha un suo
peso e certamente andremo verso un consolidamento del
mercato”. E questo spiega perché il banchiere non crede
piu di tanto nella “diversificazione” ma — assicura — “con-
tinuerod a puntare su settori conosciuti”.

| comparti industriali dove verranno spesi i nuovi fondi
raccolti “sono quelli che conosciamo e che ci piacciono,
quelli delle aziende industriali italiane: meccanica, tecno-
logia, distribuzione, Made in Italy, nautica, lusso”. Convin-
to com’e che la grande crisi della finanza globale, iniziata
nel 2008 e i cui sintomi ancora oggi si avvertono, sia stata
anche una grande opportunita,

Guido Roberto Vitale
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