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Consulenza / 1 Sewiz ai grandi clienti

In Azimut una divisione
solo per grandi patrimoni

zimut fa rotta sui pepero-

ni italiani ai quali dedica
una nuova divisione che servi-
ra a livello trasversale tutte le
reti del gruppo, grazie all’ac-
cordo commerciale e di full
cutsourcing. Quindi, anche i
promotori finanziari di AzIn-
vestimenti e Apogeo, la rete
in partership con Cattolica As-
sicurazione, potranno opera-
re con nuovi prodotti, servizi
e strufture a supporto dedica-
ti sia in sede, sia a livello di
singole aree. 1l focus & dun-
que sulla clientela che affida
in gestione patrimoni superio-
ri ai 500mila euro, anche alla
luce della spinta che arriva
dallo Scudo fiscale che si pre-
annuncia per la societad mol-
to positiva [ vertici di Azimut
sono infatti pil1 che soddisfat-
ti di come stanno andando le
cose € ad oggi, in base alla
pratiche giunte in sede, I'ipo-
tesi iniziale dei 500 milioni
potrebbe essere addirittura
superata.

In questa prima fase i prin-
cipali servizi riguardano per
quanto attiene strettamente
i servizi finanziari nuove li-
nee di gestione (anche perso-
nalizzate}, attraverso la valo-
rizzazione delle expertise

maturate sulle gestioni istitu-
zionali, polizze di private in-
surance personalizzate e par-
ticolarmente adatte a chi de-
cide di optare per la sanato-
ria fiscale.

Ci sono poi per situazione
pilt complesse servizi di otti-
mizzazione del patrimonio
legati alla gestione di temati-
che patrimoniali molto arti-
colate quali ad esempio la
costituzione di trust, di servi-
zi fiduciari, consulenza fisca-
le, legale e successoria. Inol-
tre, per gli imprenditori re-
sta in piedi nel settore dell'in-
vestment banking e nel cor-

porate finance la partner-
ship avviata da tempo con
Tip (Tamburi Investment
Partners). «<Azimut & da sem-
pre focalizzata sui clienti che

hanno grandi patrimoni - ha
ricordato FFWGBMYETGM, di-
rettore marketing & forma-
zione e neo responsabile del-
la nuova divisione - ora perd
& giunto il momento di valo-
rizzare ancor di pil i nostri
caratteri distintivi andando
ad operare in un segmento
di mercato particolarmente
colpito da quanto accaduto
nel 2008 sia in termini di ri-
sultati sia di immagine di
molti istituti».

Al momento sono gia 40 i
promotori finanziari di Azi-
mut Consulenza che sono sta-
ti attivati e ed & gia stata defi-
nita una struttura organizzati-
va che, incentrata su respon-
sabili di area (sono 8 in tota-
le}, avra il compito coordina-
re la divisione a livello centra-
le. L’obiettivo oltre che di ser-
vizio sulla clientela di fascia
alta & ovviamente quello di
facilitare il reclutamento pres-
so altri intermediari di promo-
tori di elevato standing.
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Sara una realta
trasversale che
servira a tutte

le reti del gruppo
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